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Communiqué de Presse 

 

FORTERRO dévoile FORTEE son nouveau logiciel de gestion  

à destination des startups et TPE industrielles 

 

Paris, le 15 février 2024, 
 
Premier produit lancé par FORTERRO – fournisseur européen de services et de logiciels destinés au 
marché industriel – FORTEE est une solution de gestion de production 100% Cloud conçue 
spécifiquement pour les startups et petites entreprises.  

 
Avec le phénomène de réindustrialisation du territoire français, les besoins sont présents, qu’il s’agisse 
d’une création d’entreprise ou du remplacement d’un logiciel existant pour les TPE déjà installées, les 
enjeux sont identiques : structurer et organiser rapidement et de manière optimale ses processus de 
production. Avec Fortee, l’objectif est de délester les entreprises de la gestion de l’infrastructure en 
leur proposant une solution métier, pré-paramétrée pour optimiser les gains opérationnels avec un 
minimum d’investissement. Fortee se distingue dans l'univers des ERP par son offre unique : un tarif 
tout compris qui intègre non seulement l'accès à la solution, mais aussi un accompagnement 
personnalisé et le déploiement de la solution, une première sur le marché. Cette approche garantit 
aux TPE et startup industrielles une transition fluide vers le numérique, sans les habituelles surprises 
tarifaires, et avec le soutien nécessaire pour maximiser l'adoption et l'efficacité du logiciel dès le 
départ. 
  
Les startups comme les petites entreprises requièrent des outils ergonomiques, agiles et éprouvés, le 
tout pour un investissement minime puisqu’elles ne sont pas en mesure d’assumer des coûts initiaux 
prohibitifs. Avec Fortee, solution SaaS moderne et mobile, la transformation digitale s’opère 
rapidement et sans heurts. Les données de l’entreprise sont centralisées et les processus automatisés 
pour permettre un pilotage de l’activité en temps réel, de n’importe où et avec n’importe quel 
terminal.  
 
« En qualité d’éditeur-intégrateur implanté au cœur du marché industriel nous nous devions de 
proposer ce nouveau produit disruptif pour répondre à une demande croissante de Startups et TPE en 
termes d’outils d’aide au pilotage de leur activité de production. Les offres disponibles pour adresser ce 
marché sont nombreuses mais aucune ne va aussi loin fonctionnellement et technologiquement que 
Fortee, et personne n’a encore osé vendre un ERP avec le service inclus. Nous disposons de plus de 30 
années d’expertise durant lesquelles nous avons accompagné de nombreux clients qui sont passés 
rapidement du statut de Startup à celui de PME comme Moustache Bike (fabricant de vélos électriques), 
ou Néolithe (revalorisation de déchets non-recyclables). Fort de cette expérience, nous avons décidé de 
concevoir l’offre Fortee » explique David Coste, Président de Forterro pour l’Europe de l’ouest.  

 
Technologiquement, Fortee est basé sur la solution Sylob, l’un des premiers ERP full web et Cloud 
développé sur le marché français, et bénéficie ainsi de toute la profondeur fonctionnelle requise pour 
gérer une entreprise industrielle. Grâce à la puissance de l'hébergement et des outils d'Amazon Web 
Services (AWS), à la flexibilité de son architecture multi-tenant et de ses API ouvertes, Fortee est l'un 
des ERP les plus compétitifs et sécurisés du marché. Avec son haut degré de personnalisation, ce 
progiciel s’inscrit dans une démarche d’accompagnement continu, indispensable à la croissance et à la 
pérennité des entreprises industrielles sur le long terme. 
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« Côté déploiement, nous avons construit une méthode d’implémentation structurée et inédite, 
articulée autour de 5 étapes clés qui permettent au client de s’approprier l’outil dès le démarrage et 
d’être opérationnel en seulement 40 jours. Fortee est pré-paramétré et ne nécessite pas 
d’installation, les mises à jour, les montées de versions et les sauvegardes sont automatiques et 
transparentes pour le client, il peut ainsi se concentrer pleinement sur son activité. Si je devais définir 
Fortee en 5 mots je dirais : rapide, puissant, connecté, sécurisé et 100% industrie. » explique 
Christophe Martinoni, Directeur Product Management. 

« Nous sommes tous très excités et impatients de lancer Fortee car c’est le premier produit que nous 
commercialisons depuis la création de Forterro. C’est une aventure collective car nous l’avons conçu 
avec l’ensemble de nos équipes produits et R&D et avec la contribution de nos clients qui se sont très 
fortement impliqués dans ce projet. De plus, il constitue la première brique de notre grand projet, la 
Forterro Cloud Suite puisqu’il sera le premier produit intégré sur cette plateforme que nous 
développons depuis près de 2 ans et qui verra également le jour cette année. » précise Christophe 
Martinoni, Directeur Product Management. 

A propos de Forterro 

Forterro est le partenaire de plus de 13 000 entreprises manufacturières de taille moyenne. Depuis sa 

création en 2012, Forterro s’est développé régulièrement pour devenir l'un des principaux fournisseurs 

de logiciels en Europe, avec des bastions dans chacune des principales économies industrielles du 

continent. Basé à Londres, Forterro abrite une gamme diversifiée de solutions sectorielles locales et 

verticales, chacune d'entre elles étant développée de manière unique pour le marché intermédiaire. 

Forterro regroupe en France les solutions ERP Abas, Clipper, Helios, Silog et Sylob reconnues sur le 

marché pour leur expertise et leur savoir-faire en matière de pilotage et de gestion des activités 

industrielles. 

Site web: https://www.forterro.com/fr 
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